4) Acronis

COMPUTE WITH CONFIDENCE

Acronis soutient la profitabilité de son
réseau de distribution grace a un nouveau
programme visant a protéger leurs
opportunités commerciales

Lancement du programme AcrorisOpportunity Registration

Paris, le 12 mai 2009 —A partir du mois de mai 2009, Acronis, fournissdarogiciels pour

la gestion du stockage et la restauration de denag@ees sinistre, lancera son nouveau
programme & destination de ses partenaires priédéd’Acronis’ Opportunity Registration.
Concu pour protéger les partenaires et les récosapete programme leur donne ainsi la
possibilité d’augmenter leurs marges. Ce progranpmenet également a ces partenaires
privilégiés, les Acronis Certified Partners et Eptese Solution Partners, de bénéficier de
marges arrieres supplémentaires pour toute opptEtcommerciale validée par Acronis.

Depuis le début de son histoire, Acronis a optér ppumodele de distribution totalement
indirect et récompense aujourd’hui ses partendéeplus proactifs. Le nouveau programme
Acronis Opportunity Registration va permettre a patenaires d’accroitre leur rentabilité, de
gérer en temps réel l'enregistrement des nouvedlpgortunités et de protéger leurs
investissements avant-ventes.

« L’Acronis Opportunity Registration vient complét@otre Programme Partenaires et
confirme notre volonté de fournir un soutien suppdétaire aux revendeurs qui travaillent
activement avec nous », déclare David Junca, GeManager Acronis Southern Europe.
« Nous travaillons sur un modéle de vente 100%éctliiplacant nos partenaires au cceur de
notre activité. C’est pourgquoi nous nous attachmevelopper toujours plus d’outils et de
programmes destinés a les aider. Avec Acronis Qppity Registration, nous souhaitons
soutenir nos partenaires les plus engageés, cewongjoiu vont investir avec Acronis. »



Acronis Opportunity Registration s’inscrit dans le Programme Partenaires
d’Acronis

L’Acronis Opportunity Program récompense les paites certifiés et validés par Acronis
qui se seront engagés aussi bien au niveau conmahgrcen termes de formation. Acronis
considére, en effet, la formation, I'éducation a&tise a disposition de ressources pour les
partenaires comme un investissement qui aura uadhgmncret sur sa pénétration de marcheé
et son positionnement et souhaite ainsi pouvoipmiger sur un réseau de partenaires
capables d’accompagner les clients et de dévelagpouvelles opportunités commerciales.

Les criteres d’éligibilité :
* Le revendeur enregistrant I'opportunité doit aveirstatut Acronis Certified Partner
ou Enterprise Solutions Partner.
o L'utilisateur final enregistré doit étre un potettinon identifié pour Acronis et
I'opportunité doit étre générée a 100% par le paite.
» Le client doit avoir recu un devis en bonne et fdlume concernant I'opportunité
* Le partenaire doit jouer un réle actif dans laisgdion de la vente

Le programme Partenaires d’Acronis propose troigaux de certification qui donne acces a
différents services et avantages :

* Acronis Software Partners: premier niveau du Programme Partenaire Acrdres.
Partenaires Logiciels Acronis ont une connaissaresique des solutions Acronis
accedant a des entrainements de vente et consemanattention aux specificités
d'Acronis et aux évolutions produits

» Acronis Certified Partners: niveau intermédiaire du Programme de Partenariat
Acronis. Les Partenaires Certifies démontrent uodef expertise des solutions
Acronis, acquise par des entrainements de ventestes certifications techniques.
lls apportent des solutions a leur marché localceltaborations avec les équipes
régionales

* Acronis Enterprise Solutions Partners: niveau le plus élevé du Programme de
Partenariat Acronis. Ce niveau demande une profamimaissance des produits
acquise lors d'entrainement de vente poussésrat dartification technique. L' étroite
collaboration entre les collaborateurs d’Acronisle=t ingénieurs et consultants du
partenaire permet un transfert de compétences rantifale succés de la mise en
ceuvre des projets d’entreprise

D’autres outils pour aider le réseau de partenaires

Grace a un nouveau portail en ligne, les partemaleronis bénéficient dorénavant d’'un
support technique, commercial et marketing poumanavoir les solutions Acronis et soutenir
leur effort commercial. De nombreuses ressourceg accet effet, mises a la disposition des
partenaires selon leur niveau d’engagement: le®mdFR, support technique en avant-
vente,, guides des ventes, accompagnement comie&®iié, certification technique,
configurateur de licences, enregistrement d’oppaids, campagnes marketing, lettres
d’'information mensuelles et 'accés au portail Baaires Acronis.
http://partners.acronis.fr/profile/login.html




A propos d’Acronis

Acronis est un fournisseur mondial de solutiongelgtion du stockage permettant aux entreprises
et aux particuliers de migrer, gérer et maintezuirg actifs numériques. Acronis commercialise des
solutions innovantes pour la reprise d'activitéégmsinistre, la consolidation de serveurs

et la virtualisation, qui permettent aux utilisatede pérenniser leur activité en réduisant le &emp
d'arrét de leurs systémes informatiques. Les letgail’Acronis sont vendus dans plus de 180 pays
et sont disponibles en 15 langues. Pour plus diinétions, veuillez vous rendre suww.acronis.fr
ou nous contacter a 'adregsedia_eu@acronis.com
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